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Possibilité
Prospection, conseil, négociation d'apprentissage
developpement de clienteéle, fidélisation en 28me gnnée

Recrutement :
Tous types de baccalauréats généraux,
technologiques et professionnels.

Stage professionnalisant :
14 a 16 semaines de stage
en entreprise sur 2 ans.

Objectifs :
Acquérir des compétences commerciales
et technologiques.

Débouchés :
30 000 postes de conseiller en
commercialisation non pourvus par an.

160 000 conseillers en poste en France
73 % d'entre-eux ont un bac +2.

En début de carriere, le salaire moyen est
de 25 000 € brut annuel.



Qualités :

Dynamisme, disponibilité, mobilité,
capacité d'écoute et de qualités de
communication.

Ouverture d'esprit et curiosité, rigueur et
sens de l'organisation, réactivité, esprit
d’équipe et d'initiative.

Emplois :
Fonction commerciale B to B

Technico-commercial

Attaché commercial

Attaché technico-commercial
Commercial sédentaire
Commercial itinérant

Vendeur comptoir

Vendeur négociateur
Conseiller commercial
Conseiller technico-commercial

Entreprises d'accueil :

Fournitures et équipements industriels
Matériel électrique

Fournitures pour la plomberie et le sanitaire
Fournitures et équipement pour

les solutions énergétiques

Bois et matériaux de construction
Produits d’aménagement et de finition
Textiles techniques

Machines-outils

Equipements de sécurité

Produits d’hygiéne industrielle

Matériel d’emballage

Matériels et fournitures pour le transport
et la manutention
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